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te, agua, energía, foodtech, 
agrotech o proptech. 

Inclimo Climate Tech I  
apostará por start up que es-
tén en fases de madurez tem-
prana y que, por una parte, 
aporten soluciones a los retos 
que plantea el cambio climáti-
co y, por otra, ofrezcan expec-
tativas de “crecimiento acele-
rado” para garantizar la renta-
bilidad de la cartera del fondo. 

“Estamos buscando inver-
tir en los próximos referentes 
que surgirán de estos sectores, 
pero buscamos que a su vez 
también tengan el potencial 

de convertirse en gigacornios, 
empresas que puedan reducir 
una gigatonelada de emisio-
nes de CO2 anual”, dice Fer-
nando Casado, cofundador y 
máximo responsable de la 
gestora. 

Según fuentes cercanas al 
proyecto, Inclimo Climate 

Tech I ultima sus primeras 
operaciones, en concreto, en 
el ámbito de la movilidad eléc-
trica. 

Tanto Sorigué como Antai 
y Casado son inversores del 
fondo, en el que participan 
también el Instituto de Crédi-
to Oficial (ICO) y un grupo de 
family office cuya identidad 
no se ha desvelado. 

“Participamos en Inclimo 
porque hay una coherencia 
con nuestros valores, por el 
énfasis en la sostenibilidad y la 
voluntad por impulsar solu-
ciones innovadoras que con-

tribuyan de forma decidida a 
mitigar el impacto del cambio 
climático”, señala Alex Pardo, 
director general de servicios 
corporativos y venture capital 
de Sorigué y cofundador de 
The Climate Hub. 

Sorigué tiene experiencia 
previa en empresas emergen-
tes a través de su filial Evolvia, 
que participa, por ejemplo, en 
Parlem, mientras que bajo el 
paraguas de Antai –firma ca-
pitaneada por Miguel Vicente 
y Gerard Olivé– han nacido 
start up como Glovo, Walla-
pop o Marmota.
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J. Orihuel. Barcelona 
La familia Ferrero, propieta-
ria de Idilia Foods, la compa-
ñía de alimentación que fa-
brica Cola Cao y Nocilla, lan-
za su propia firma de capital 
riesgo. 

Siguiendo la estela de otras 
sagas empresariales catala-
nas, los Ferrero han entrado 
en este negocio a través de la 
sociedad de capital riesgo 
(SCR) Sudesa, que está ya 
constituida, pero que todavía 
no ha sido inscrita en el co-
rrespondiente registro de la 
CNMV. 

Con sede en Barcelona, Su-
desa nace con un capital so-
cial de 1,2 millones de euros y 
se dedicará a la compra de 
participaciones temporales 
en empresas de diferentes 
sectores, siempre que no sean 
ni financieras ni inmobiliarias 
y que no coticen en Bolsa. 

La gestión de la nueva SCR 

ha recaído en el grupo de ser-
vicios financieros GVC Gaes-
co Gestión, con sede en la ca-
pital catalana. 

El consejo de administra-
ción de Sudesa lo integran 
miembros de la segunda y 
tercera generación de la fami-
lia Ferrero. La presidencia de 
la SCR la ocupa Marc Ferrero 
Malow, que es hijo del presi-
dente de Idilia, Antonio Fe-
rrero Jordi, y cuenta con ex-
periencia previa en capital   
riesgo a través de Debaeque, 
una de las firmas pioneras en 
inversión en start up tecnoló-

gicas en Barcelona. El propio 
Antonio Ferrero y sus herma-
nos Javier y Nadet Ferrero 
Jordi están también en el 
consejo de Sudesa, al igual 
que Natalia Riera Ferrero, 

que es hija de Nuria Ferrero 
Jordi.  

Idilia Foods alcanzó el pa-
sado año una facturación de 
186 millones de euros, un 4%  
más que en 2021.

Los dueños de Cola Cao crean 
una firma de capital riesgo

La familia Ferrero 
crea Sudesa, que 
nace con 1,2 millones 
y estará gestionada 
por GVC Gaesco

Expositor de Idilia Foods en la última edición de Alimentaria.
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Daniel Foth, cofundador y con-
sejero delegado de CeleBreak. 

Los partidos 
amistosos de 
CeleBreak 
levantan       
1,1 millones
E. G. Barcelona 
La start up barcelonesa Cele-
Break gestiona una aplicación 
para organizar y participar en 
partidos amistosos de fútbol 
sin la necesidad de conocer a 
alguien con quien jugar y sin 
el compromiso que requiere 
formar parte de un equipo.  

Con el objetivo de acelerar 
esta propuesta de negocio y 
hacer más accesible este de-
porte, la firma ha cerrado una 
ronda de financiación de 1,1 
millones de euros. La opera-
ción ha sido liderada por in-
versores privados como Tom 
Horsey, socio de Eoniq Fund 
y uno de los business angels 
más activos de Andalucía; An-
dreas Mihalovits, también 
afincado en esta comunidad y 
promotor de Marbella Tech 
Angels, René de Jong, vocal 
de la junta directiva de Aeban, 
o Stefan Lauer, exmiembro 
del comité ejecutivo de 
Lufthansa, entre otros. 

Con los fondos captados, 
CeleBreak pretende elevar los 
ingresos de 800.000 euros a 
dos millones de euros me-
diante la introducción de nue-
vos servicios, como sesiones 
de entrenamiento, ligas y tor-
neos. 

La idea es convertirse en la 
referencia para jugar al fútbol 
en Barcelona y expandir el 
modelo, que también está 
operativo en Madrid, Málaga, 
Múnich y Fráncfort, a más 
ciudades. Actualmente, la fir-
ma cuenta con 6.000 jugado-
res activos al mes, que pagan 
por participar en los cerca de 
mil encuentros que se organi-
zan mensualmente. La aplica-
ción también ayuda a los pro-
pietarios de campos de fútbol 
a rentabilizar sus instalacio-
nes y, entre otros servicios, or-
ganiza partidos para trabaja-
dores de empresa.          

J. Orihuel. Barcelona 
En marcha la alianza entre el 
grupo de construcción y ser-
vicios Sorigué, la firma de 
venture capital Antai y Fer-
nando Casado Cañeque, fun-
dador de la red de expertos en 
sostenibilidad GlobalCAD, 
para invertir en empresas 
emergentes con proyectos 
que contribuyan a la descar-
bonización.  

Los tres socios constituye-
ron a principios de año en 
Barcelona la gestora de capi-
tal riesgo The Climate Hub 
(ver EXPANSIÓN del 10 de 
enero), cuyo primer fondo 
acaba de ser inscrito en el re-
gistro de la CNMV. Se llama 
Inclimo Climate Tech I y dis-
pone de compromisos de los 
inversores por un importe de 
veinte millones de euros, aun-
que el objetivo de la firma es 
duplicar esta cifra y llegar a 40 
millones de euros en un plazo 
de entre un año y un año y 
medio. 

Con estos recursos, el vehí-
culo pretende invertir en 25 
start up de diferentes sectores 
con el común denominador 
del impulso a la sostenibilidad 
a través de la innovación tec-
nológica.  

Mediante inversiones con 
un tíquet que oscilará entre 
medio millón y 1,5 millones de 
euros, el fondo entrará en 
rondas de serie A de empre-
sas emergentes de economía 
circular, movilidad inteligen-

El fondo Inclimo Climate Tech I 
invertirá 40 millones en 25 ‘start up’
CAPITAL RIESGO/ The Climate Hub, la gestora de Sorigué, Antai y Fernando Casado Cañeque, lanza su 
primer vehículo para entrar en firmas emergentes que ayuden a mitigar el impacto del cambio climático.

De izquierda a derecha, Alex Pardo, Gerard Olivé y Fernando Casado, de la gestora The Climate Hub.

“La inversión en 
empresas que apor-
ten soluciones tecno-
lógicas a los grandes 
retos del cambio cli-
mático sin duda va a 
generar grandes 
retornos”, sostiene 
Gerard Olivé, cofun-
dador de The Climate 
Hub y de Antai 
Ventures.

RENTABILIDAD

El vehículo inyectará 
en cada empresa 
emergente entre 
medio millón y 1,5 
millones de euros

El fondo cuenta con 
compromisos por 20 
millones y prevé 
duplicar la cifra 
antes de 18 meses


